
 

 

 

 

 

المقدمة:

 

تعدى أهمية العقود التجاة مجرد الجوانب الشكلية أو الصوة مثل تصنيف أحكامها وترتبها وضبط المصطلحات اللغوية،
إذ إن صياغة العقد تطلب ماجعة دقيقة لبنود المشوع والإجاءات المسبقة له، بهدف التأكد من مطابقة هذه البنود

لأحكام القانون. كما تضمن الصياغة العمل على إالة أية مخالفات قانونية قد تؤثر على صحة العقد أو نفيذه، مما يقي من
الوقوع في أخطاء قانونية قد تُعقّد العلاقات التعاقدية أو تعرقل نفيذها.

 

الفئات المستهدفة:

 

مداء المشتات والعقود.

مداء المستودعات والمخان.

ؤساء أقسام المشتات والعطاءات.

مداء وأعضاء الإداات القانونية.

الموظفون المكلفون بالمشاركة في العملية الشائية.

الإداون الذن تقع على عاقهم مسؤوليات تعلق بماحل الشاء والعقود.

الموظفون العاملون في إدارة العقود.

الأشخاص الذن يتعاملون مع العقود بشكل مباشر.



كل من رغب في تطور مهااه وخباه في مجال العقود وإدارتها.

 

الأهداف التدية:

 

بنهاية هذا البرنامج التدبي، سيكون المشاركون قادن على:

 

صياغة العقود بطقة قانونية صحيحة تضمن تحقيق شوطها.

استشاف المشكلات المحتملة أناء نفيذ العقود والتعامل معها بفعالية لتجنبها.

فهم إجاءات وشوط التحكيم في العقود المحلية والدولية.

اكتساب المهاات والأسس اللازمة لإعداد المستندات التعاقدية بما في ذلك الشوط والمواصفات.

تحديد الاحتياجات والقائمة الأساسية للشوط التي يجب تضمينها في وثائق المناقصات والعقود قبل التعاقد.

Red} وفة بـافي، والمعوط أو صياغتها بشكل غير احتجة عن إغفال الشالتعرف على أهم المشكلات التعاقدية النا
.{Signals

.{Privatization} الاطلاع على مستجدات العمل التعاقدي في ظل آليات السوق الحرة ومنهجيات الخصخصة

تحقيق الاستفادة القصوى من مقدمي الخدمات {Services Suppliers} في السوقين المحلي والخارجي.

Cost} وخفض التكاليف {Competitiveness} وتحقيق التنافسية في السعر ،{Service Quality} ضمان جودة الخدمة
Reduction} عبر الاستفادة من المستجدات في إعداد وثائق العقود.

تطور مهاات الترجمة وفن صياغة العقود بشكل سليم.

الإلمام بسمات اللغة القانونية الإنجلية وقواعد الصياغة، مدعومة بأمثلة توضيحية.

اكتساب المصطلحات القانونية الأساسية في ترجمة العقود والتدب على نماذج مختلفة من العقود التجاة والإداة
والمناقصات.

 



الكفاءات المستهدفة في البرنامج:

 

التعف العام إدارة المباني.

فهم دورة حياة الأصول العقاة.

تطور مهاات إدارة المباني المختلفة (الإداة، السلوكية، المالية).

اكتساب المهاات الفنية المرتبطة إدارة المباني.

التعرف على الجوانب القانونية المرتبطة بعملية إدارة المباني.

التعف بالعقد التجاري وأنواعه المختلفة.

داسة العقود الدولية المرتبطة بالعمل.

التعرف على عقد التأجير التمويلي.

.BOTو BOOT الاطلاع على عقود

داسة عقد الاعتماد المستندي الدولي.

التعرف على عقد خطاب الضمان الدولي.

التعرف على وسائل فض المنازعات في العقود التجاة الدولية.

 

محتوى الدورة التدية:

 

الوحدة الأولى: مقدمة و لمحة عامة عن إدارة المباني

 

تعف مفاهيم إدارة المباني.

التغيات العالمية وتأيرها على الاسثمار العقاري.



دورة القاعدة الاقتصادية للاسثمار العقاري مع التركيز على تعز دور القطاع الخاص.

معاير الآيو 55000 الخاصة إدارة المباني.

أفضل الممارسات والسياق المؤسسي واحتياجات أصحاب المصلحة.

تحول خطط الأعمال إلى خطط إدارة الأصول.

 

الوحدة الثانية: دورة حياة الأصول

 

ماحل دورة حياة الأصول (التصميم، الاستحواذ، بدء التشغيل، التسليم).

النهج الاستايجي لعمليات التشغيل والصيانة.

.(RCA) أدوات وتقنيات إدارة الفشل وتحليل السبب الجذري

إدارة قطع الغيار والتوقف عن الخدمة والتجديد.

تطور وتحسين خطط إدارة الأصول وتحقيق المحاذاة الاستايجية.

 

الوحدة الثالثة: مهاات إدارة المباني

 

المهاات الإداة، السلوكية، والمالية.

عمليات الصيانة وإدارتها.

 

الوحدة الابعة: المهاات الفنية في إدارة المباني

 

.SWOT ثماري باستخدام تحليلتحليل الوضع الحالي لإدارة العقار الاس



كيفية إعداد وعرض التقار الإداة للمباني.

إجاءات استلام المبنى من المقاول وشوطها.

إجاءات تسليم المباني والشقق والمحلات.

 

الوحدة الخامسة: الجوانب القانونية في إدارة المباني

 

فكرة عامة عن إدارة المباني وكيفية إعداد ومتابعة العقود الخاصة بها.

آليات فض المنازعات الناشئة ين المستأجر ومالك العقار.

الإجاءات القانونية ضد المتخلفين عن دفع الإيجاات.

التأمين على العقار.

إدارة العقود من الناحية القانونية.

 

الوحدة السادسة: تعف العقد التجاري وأنواعه

 

التعف بالعقد التجاري وأنواعه المختلفة.

أركان العقد وإباه وتفسيره.

ماحل العقد التجاري (الإعداد، التفاوض، الانعقاد، الآثار، والاتهاء).

 

الوحدة السابعة: العقود الدولية المتعلقة بالعمل

 

عقد المقاولة الدولية.



استخدام نماذج الفيدك (FIDIC) في صياغة العقود الدولية.

التامات المقاول ورب العمل في عقود المقاولة الدولية.

دور المهندس الاستشاري وضوابط صياغة الأطاف والالتامات والضمانات ووسائل فض المنازعات.

عقود المشوعات الإنشائية.

 

الوحدة الثامنة: عقد التأجير التمويلي

 

مفهوم عقد التأجير التمويلي.

التامات المؤجر والمستأجر.

ضوابط صياغة عقد التأجير التمويلي.

 

BOOT - BOT الوحدة التاسعة: عقود

 

.BOTو BOOT ف عقودتع

الأطاف المتعاقدة والتاماهم.

 

الوحدة العاشرة: عقد الاعتماد المستندي الدولي

 

مفهوم الاعتماد المستندي الدولي وأطافه وأنواعه.

التامات العميل والبنك المصدر والمؤكد.

أسباب اتهاء عقد الاعتماد المستندي.



 

الوحدة الحادية عشر: عقد خطاب الضمان الدولي

 

مفهوم خطاب الضمان الدولي وأطافه وأنواعه.

التامات العميل والبنك المصدر والمؤكد.

أسباب اتهاء خطاب الضمان والمشكلات القانونية المتعلقة به وكيفية تفادها.

 

الوحدة الثانية عشر: وسائل فض المنازعات في العقود التجاة الدولية

 

آليات التحكم التجاري الدولي.

صياغة شوط التحكيم ومشارطاه.

إجاءات التحكيم في العقود الدولية.

 

 


