
 

 

 

المقدمة:

 

في ظل التطور السع الذي يشهده العصر الرقمي، أصبحت الشاكات التجاة الرقمية تشكل ركيزة أساسية تعتمد عليها
المؤسسات لتعز قداها التنافسية في السوق. تهدف هذه الدورة التدية إلى تمكين المشاركين من فهم المفاهيم
الجوهة المتعلقة بالشاكات الرقمية، وكيفية تأيرها على تحقيق التكامل التقني والاستايجي ين مختلف الكيانات

التجاة. كما تركز الدورة على الآليات التي تساهم في تصميم وتفعيل الشاكات الرقمية ضمن إطار الحوكمة الرقمية، مما
ؤدي إلى تحقيق قيمة مشتركة تعود بالنفع على جميع الأطاف المعنية.

 

تضمن الدورة استعاضًا لنماذج ناجحة سواء على المستوى المحلي أو العالمي، بهدف تسليط الضوء على أفضل الممارسات
والتقنيات المستخدمة في هذا المجال. كما تناول دور التقنيات الحديثة مثل الذكاء الاصطناعي وسلاسل الكتل

(Blockchain) في دعم وإدارة الشاكات الرقمية بشكل فعال. بالإضافة إلى ذلك، تسعى الدورة إلى نمية مهاات
المشاركين في التحليل الاستايجي والتفاوض وصياغة العقود الرقمية التي تميز بالطابع الابتكاري، مما يجعلها أداة شاملة

تساعد على فهم آليات التعاون الرقمي وتفعيل الشاكات بما يتناسب مع متطلبات السوق المتغيرة باستمار.

 

الفئات المستهدفة:

 

توجه هذه الدورة التدية إلى مجموعة متنوعة من الفئات المهنية التي تسعى لاكتساب المعرفة والمهاات اللازمة للعمل
بفعالية في مجال الشاكات التجاة الرقمية، ومن ضمن هذه الفئات:

 

المداء التنفيذون في الشركات والمؤسسات الرقمية.

مسؤولو التحول الرقمي في مختلف القطاعات.

مستشاو الأعمال ومتخصصو تطور الشاكات.



واد الأعمال العاملون في يئات تقنية متقدمة.

مسؤولو الابتكار وصياغة العقود الاستايجية.

العاملون في شركات التقنية الناشئة والمبتكرة.

المختصون في إدارة المشاع الرقمية.

المتخصصون في التحالفات التجاة والاستايجية.

المهتمون بالتحول الرقمي وسبل التعاون الذكي.

خباء التسوق الاستايجي والتحليلي.

أهداف الدورة التدية:

 

عند إمام هذه الدورة، سيكون المشاركون قادن على:

 

فهم وتحليل مفهوم الشاكات التجاة الرقمية وأهميتها من الناحية الاقتصادية.

تقيم العوامل التي تؤدي إلى نجاح أو فشل الشاكات الرقمية.

تصميم استايجيات فعالة لبناء تحالفات رقمية مستدامة وطويلة الأمد.

تطيق أدوات التخطيط والتحليل الاستايجي لاختيار الشركاء الأنسب.

التميز ين أنواع الشاكات الرقمية ومجالات تطيقها المختلفة.

صياغة نماذج تعاون رقمي تحقق فوائد متبادلة لجميع الأطاف.

إدارة العمليات التعاونية الرقمية بكفاءة في يئات متعددة الأطاف.

فهم الجوانب القانونية والتعاقدية المتعلقة بافاقيات الشاكات الرقمية.

تطور مهاات التفاوض لصياغة شوط تعاون رقمي تلبي الأهداف المشتركة.

استخدام أحدث المنصات والتقنيات الرقمية لدعم وإدارة الشاكات بشكل فعّال.



قياس العائد على الاسثمار في الشاكات الرقمية وتحليل مؤشات الأداء.

ربط الشاكات الرقمية بأهداف التحول المؤسسي والنمو المستدام.

الكفاءات المستهدفة:

 

من خلال المشاركة في هذه الدورة، سيكتسب المتدربون مجموعة من الكفاءات الأساسية التي تشمل:

 

القدرة على تحليل اليئة الرقمية وتحديد الفرص المتاحة.

مهارة بناء شبكات شاكة استايجية متينة.

كفاءة استخدام أدوات التعاون الرقمي والتقنيات الحديثة.

تميز في التفاوض وصياغة الاتفاقيات الرقمية.

فهم عميق للأنظمة القانونية المرتبطة بالشاكات الرقمية.

القدرة على استخدام اليانات في اخاذ القاات الاستايجية.

مهاات الابتكار في مجال التعاون المؤسسي والرقمي.

كفاءة إدارة الشاكات الرقمية المعقدة والمتعددة الأطاف.

مهاات التقيم المستمر وتحسين أداء الشاكات.

محتوى الدورة:

الوحدة الأولى: المفاهيم الأساسية في الشاكات التجاة الرقمية

تعف شامل لمفهوم الشاكات الرقمية وأشكالها المختلفة.

مقارنة ين التعاون التقليدي والتحالفات الرقمية الحديثة.

دوافع المؤسسات تجاه تبني الشاكات التقنية الرقمية.

المبادئ الأساسية لبناء شاكة رقمية ناجحة ومستدامة.



تصنيفات الشاكات التجاة الرقمية حسب المجال والنطاق.

مقدمة حول نماذج الأعمال الرقمية التشاركية.

تقيم المخاطر والفرص في اليئة الرقمية.

مقارنة ين الشاكات المحلية والدولية في سياق العالم الرقمي.

دور الابتكار التقني في تعز فرص نجاح الشاكات الرقمية.

الوحدة الثانية: التخطيط الاستايجي والتحليل التعاوني

استخدام تحليل SWOT لتقيم الشاكات الرقمية المحتملة.

أدوات تحليل السوق الرقمية وقطاعات الأعمال المختلفة.

خطوات تحديد الشك التجاري الأنسب والشاكة المثلى.

تصميم خارطة طق واضحة لتطور الشاكات الرقمية.

تحديد مؤشات النجاح الأساسية للشاكات التكنولوجية.

وضع آليات التخطيط قصيرة ومتوسطة وطويلة الأجل.

استايجيات التوسع الرقمي المدعومة بالشاكات.

تحقيق تكامل أهداف الشاكة مع ؤية واستايجية المؤسسة.

إعداد مصفوفة تقيم جدوى التعاون الرقمي وقياس أره.

الوحدة الثالثة: الجوانب التعاقدية والقانونية والتقنية

مبادئ الحوكمة الرقمية في إدارة الشاكات.

أساسيات وأنواع العقود الرقمية المستخدمة في الشاكات.

حقوق الملكية الفكة وآليات تقاسم اليانات الرقمية.

الأطر التنظيمية التي تضمن تأمين المعلومات والشبكات.

الاعتباات القانونية في التعاون الرقمي عبر الحدود الدولية.



آليات تسوية الناعات في إطار الشاكات الرقمية.

معاير التوافق القانوني في الأسواق الرقمية المختلفة.

دور الأمن السباني في حماية يئة التعاون الرقمي.

استخدام التوقيع الرقمي والعقود الذكية لتعز الأمان.

الوحدة الابعة: إدارة ونفيذ الشاكات التجاة الرقمية

تشكيل وإدارة فق العمل التعاونية ضمن الشاكات الرقمية.

تصميم أنظمة متابعة دقيقة لتنفيذ افاقيات الشاكة.

مؤشات الأداء الرئيسية (KPIs) الخاصة بالشاكات الرقمية.

منهجيات إدارة التغير ضمن يئة التحالفات الرقمية.

استايجيات التواصل الفعّال ين الشركاء عبر المنصات الرقمية.

إدارة توقعات والتامات جميع الأطاف المشاركة.

التعامل مع التحديات الثقافية والتنظيمية في الشاكات.

إجاء التقيم الدوري لأداء الشاكة والعمل على تحسينه.

استعاض داسات حالة عملية لتجارب ناجحة في نفيذ الشاكات.

الوحدة الخامسة: أدوات وتقنيات دعم الشاكات الرقمية

تطيقات الذكاء الاصطناعي في إدارة التعاون والشاكات.

استخدام الحوسبة السحاية في تكامل الأعمال والشاكات.

أدوات إدارة المشاع الرقمية المشتركة وتسهيل التنسيق.

أنظمة تبادل اليانات الإلكتونية (EDI) وأهميتها.

تقنيات البلوك تشين في التحقق وتأمين المعاملات الرقمية.

منصات التعاون السحابي وأمتة العمليات المشتركة.



التكامل مع أنظمة ERP وCRM لدعم أهداف الشاكة.

أدوات تحليل اليانات المشتركة لتحسين اخاذ القار.

تقيم الابتكاات التقنية الحديثة وتبنيها ضمن التحالفات.

خلاصة وتوصيات الدورة التدية:

 

تعتبر الشاكات التجاة الرقمية من الأدوات الاستايجية الحيوية التي تسهم بشكل مباشر في تحقيق النمو والتوسع
المؤسسي في يئة الأعمال الحديثة والمتغيرة بسرعة. توفر هذه الدورة إطاًا متكاملاً يجمع ين الجانب النظري والتطيقي

لتصميم وإدارة الشاكات الرقمية بكفاءة عالية. من الضوري أن يحرص المشاركون على تطيق المفاهيم والمعارف
المكتسبة في مؤسساهم بهدف تعز القيمة التنافسية. بالإضافة إلى ذلك، يُنصح بالاستمار في متابعة التطوات التقنية

والتشعية المرتبطة بالشاكات الرقمية لضمان مونة واستدامة هذه التحالفات في المستقبل.


